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Более 70% процентов ремонтных работ на 

площадках АЭС ОАО «Концерн Росэнергоатом» 

выполняется силами 
ОАО «Атомэнергоремонт» 
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30% другие 
организации 

70% 
ОАО Атомэнергоремонт» 
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Закупки 

ОАО «Атомэнергоремонт» 
 в числах за 9 месяцев 2014 года 

Товары  
50% 

Услуги 
31% 

Суб. подряд 
19% 
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ОАО «Атомэнергоремонт» со всей серьезностью 
подходит к оптимизации затрат 

«Львиная доля»  
сокращения затрат 
(около 50%) – в области 
закупок 
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ОАО «Атомэнергоремонт» со всей серьезностью 
подходит к оптимизации затрат 

 
 
Централизация 
управления закупками в 
масштабе организации 
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Закупки ОАО «Атомэнергоремонт» 

Централизованные 
закупки 

Закупочные 
подразделения 

филиалов 
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ПЕРЕЧЕНЬ 

товарно-номенклатурных групп МТРиО для централизованных 

ОАО «АТОМЭНЕРГОРЕМОНТ» на 2015 год 

      Инструмент слесарно-монтажный; 

Инструмент режущий; 

Инструмент и материалы абразивные; 

Ключи динамометрические; 

Мебель производственная (верстаки и т.д.); 

Инструмент по чертежам (с разработкой чертежей); 

Станки металлообрабатывающие (токарные, сверлильные, шлифовальные, фрезерные, разрезные и т.д.); 

Оборудование подъемно-транспортное (ГПМ); 

Автотранспортные средства 

IT-оборудование 

Программное обеспечение 

Средства индивидуальной защиты СИЗ (за исключением спецодежды, производства КАЭР); 

Инструмент пневматический; 

Инструмент электрифицированный; 

Инструмент и оборудование взрывобезопасные; 

Инструмент электроизолированный; 

Инструмент и оборудование гидравлические; 

Теплоизоляционные материалы; 

Оборудование для систем вентиляции, кондиционирования и холодоснабжения (кондиционеры, чиллеры и 

тепловые насосы, компрессорно-конденсаторные блоки, фанкойлы и т.д.); 

Автомобильное топливо; 

Оборудование сварочное и расходные материалы; 

Гайковерты; 

ЗИП (запасные части) для ремонта ВНУ. 

Металлопрокат (арматура, проволока вязальная, труба профильная, уголок стальной, швеллер стальной). 



Антимонопольные требования 
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Главный принцип - 
соблюдение 
доступа участников 
к лоту 



Требования к техническому 
заданию 
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Приказы ГК 
«Росатом»: 

 
от 02.07.2013 

№1/702-П 
 

от 24.12.2013 
№ 1/262-П 



Единая регламентация закупок  

 

Основные принципы 
действующей системы закупок  
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Единое информационное 
пространство 

Внедрение электронных 
торгов  

Единый принцип 
ценообразования   



Единая регламентация закупок 
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Введен единый отраслевой 
стандарт закупок: 
Виды процедур закупок 
Регламенты проведения 
Единые требования к участникам 
Основные принципы контроля 



Единое информационное пространство 
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•Общеотраслевой 

источник информации о 

проводимых закупках 

 

•Общеотраслевой 

источник информации 

об итогах торгов 

 

•Встроенный защитный 

механизм от 

злоупотреблений 

заказчика 

(несвоевременное 

размещение, подмена 

букв латинскими) 

 

http://zakupki.

rosatom.ru/ 



Внедрение электронных торгов 
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3 официальные электронные торговые 
   площадки: 
•  ООО «Фабрикант» 
•  ООО «Аукционный Конкурсный 
   Дом» 
• Единая электронная торговая площадка 

Преимущества: 

• прозрачность процедуры торгов 

• доступность торгов в режиме онлайн 

• снижение затрат и времени заказчика на 

  оформление процедур 

http://www.fabrikant.ru/
http://www.a-k-d.ru/
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Сегодня  «Доля открытых 
процедур закупок» 

«Атомэнергоремонта» 

составляет  97,5 %  
при целевом значении 

93% 

Преимущества для поставщиков - 
открытость закупок 



Единый принцип ценообразования 
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Начальная (максимальная) цена 
это: 
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Максимальная цена, которую заказчик готов заплатить за 
выполнение договора  
 
Одно из оснований принятия участниками решения об 
участии или неучастии в закупке  
 
Один из показателей экономии средств 



Важность правильного определения 
начальной (максимальной) цены  
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Заниженное или завышенное значение НМЦ приводит к 
снижению эффективности закупок. Возникает вероятность 
появления эффекта «провала рынка». 
 
 
 
 
 
 

Начальная (максимальная) цена должна быть оптимальна  



 
Основные причины, 

препятствующие закупкам 
 Малая стоимость лота; 

 
 Ограниченность доступа к некоторым закупкам по причине 
территориальных и режимных ограничений на АЭС; 

 
 Проблемы обоснования необходимости закупок 
оборудования конкретного наименования, ранее 
закупленного в больших объемах; 

 
 Проблемы получения достоверной информации о 
стоимости МТРиО от потенциальных поставщиков; 

 
Длительный срок с момента начала процесса 
ценообразования до выхода лота на торги. 
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Основные причины, 
препятствующие закупкам 

  

 Необоснованные жалобы; 
 
 Участник, подавший жалобу не 
несет никакой ответственности; 

 
 Отсутствие списка добросовестных 
поставщиков; 
 
 Обязаны допускать к торгам всех. 
      Но! 
Среди «всех» есть ПСЕВДОпоставщики. 
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Основные причины, 

препятствующие закупкам 
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Основные причины, 

препятствующие закупкам 

22 



 
Ориентировочные сроки по 

централизованным поставкам 
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Наименование действия 
Ориентировочные сроки на выполнение поставки МТРиО по 

централизованным поставкам 

Расчет начальной (максимальной) цены                

1 месяц         

Утверждение категорийной стратегии в ГК "Росатом"   1 месяц       

Проведение закупочной процедуры (конкурс)     1 месяц     

Подведение итогов + заключение договора       1 месяц   

MIN срок поставки с момента заключения договора         1,5 месяца 

ИТОГО: 

5,5 месяцев 



 
ПРИМЕР 

зависимости поставки МТРиО от даты 
предоставления ТЗ 

24 



Планируемые меры для  
привлечения участников к торгам 

 
 Адресное приглашение не менее двух 
поставщиков к закупочной процедуре 

 

Взаимодействие с потенциальными 
поставщиками с момента начала 
ценообразования лота до начала 
размещения закупочной процедуры 

 

Консультация потенциальных 
поставщиков по правилам общего 
оформления закупочной документации 

 

Укрупнение лотов. 
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Наш девиз приглашения на торги: 

 
 

Пришел, 
 

Увидел, 
 
Победил!!! 
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Спасибо за внимание! 
 
 
   

info@aer-rea.ru 
(495) 660-11-12 доб. 10-21 bvv@aer-rea.ru  


