
Торговая система ОАО «ЕЭТП» 
для проведения закупок в 

электронном виде 



Учредители 

Правительство Москвы (52%) 

 Госзаказ Москвы – более 15% объема госзакупок 
в России 

 Опыт проведения электронных торгов  
с 2006 г., свыше 10 000 процедур 

 Финансовая и политическая поддержка 

Банк Москвы (48%) 

 4-ый банк в России 

 Финансовая поддержка 

 Розничные продажи ЭЦП – 394 филиала 



Эффективность 

5 трлн. руб. 

объем торгов 

11,22 % 

средняя экономия 

265 тыс. 
заказчиков  

302 тыс. 

поставщиков  

Показатели работы по состоянию на 12.10.2015   

 



Независимость 

ЕЭТП использует свободное программное обеспечение и не зависит от лицензионной 

политики вендоров, политической и экономической ситуации в стране 

Компонент информационной 

системы 
Используемое решение Страна происхождения 

Система управления базами 

данных 
PostgreSQL Программное обеспечение с 

открытым кодом* не содержит 

лицензируемых элементов, 

принадлежащих частным или 

государственным иностранным 

структурам. 

Программные средства PHP 

Системное программное 

обеспечение 
Apache, Linux 

Прикладное программное 

обеспечение 
Когнитив Лот 

ЗАО “Когнитив” (с 1993 года) 

имеет 100% российский капитал; 

база ИСА РАН РФ. 



Безопасность 

― аттестация сотрудников в соответствии с принятыми 

профессиональными стандартами; 

 

― круглосуточное дежурство группы специалистов (8 

человек) для оперативного реагирования на технические 

неисправности; 

 

― обновление программных компонентов (операционные 

системы, базы данных, коммуникационные системы и 

т.п.); 

 

― ревизия программно-аппаратных компонент на 

возможные уязвимости со стороны «зависимых» 

разработчиков; 

 

― создание системы автоматической проверки 

программного кода на уязвимости; 

 

― подключение с ИС «Независимый регистратор»  для 

контроля целостности электронных торгов. 

АО «ЕЭТП» постоянно совершенствует систему безопасности и повышает уровень 

технической стабильности 



 Доступность 

В  19 региональных операционных офисах работают более 350 квалифицированных 

специалистов  АО «ЕЭТП», в центральном офисе в Москве - 80 сотрудников компании 



Среди крупнейших клиентов  АО «ЕЭТП» 

http://images.yandex.ru/yandsearch?text=%D1%80%D0%BE%D1%81%D1%82%D0%B5%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D0%BE%D0%BC&img_url=http://img.biztass.ru/cache/8/a/(1)_rostelekom_i_evroset_dogovorilis_o_federalnom_sotrudnichestve_thumb_main.jpg/w380.jpg&pos=3&rpt=simage


Преимущества работы 

Система ЭДО (создание, хранение и обмен первичными хозяйственными документами 
(счетами-фактурами, актами и т.п.)  
 
 
 

Круглосуточная поддержка пользователей (24/7) 
 
 
 

Интеграция с внешними системами (реестр недобросовестных поставщиков ФАС 
России, Общероссийский официальный сайт www.zakupki.gov.ru, внутренние корпоративные 
системы заказчика) 
 
 
 

Услуги специализированной организации (юридическое и экспертное 
сопровождение торгов) 
 
 
Наличие системы напоминаний и персонального календаря  
 
 
 
 

Цветовая навигация в личном кабинете (интуитивно понятный интерфейс)  
 
 
Удобный поиск и мониторинг торгов  
 

Дополнительные сервисы (реализация неликвидного имущества,  портал 
поставщиков) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.zakupki.gov.ru/


Текущие тарифы на ЭТП 

  

Все услуги для заказчиков – БЕСПЛАТНЫ 

Плата взимается только с поставщика – победителя процедуры 

 Плата за подключение (регистрация), 

абонентская плата, стоимость услуг для поставщика - 0 руб. 

 

 

Тарифы в коммерческой системе: 

Плата за победу для поставщика 5 900 руб. (независимо от суммы лота).                                                                        

Победа в лоте до 100 000р. - Бесплатно  

 

 

Тарифы в секции Росатома: 

Плата за победу в запросе цен – 1000 руб. 

Плата за победу в остальных типах процедур  (запрос предложений, конкурс, 

аукцион, редукцион) – 3000 руб.  

 

 

 

 Отсутствуют скрытые косвенные затраты при работе на площадке 

 

 



Изменение тарифов на ЭТП 

  

Способ закупки Плата за участие  

Стоимость участия в одном конкурсе, 
аукционе, редукционе на ЭТП при НМЦ 

более 1 млн. руб. с НДС 

 
4 000 руб. с НДС 

Стоимость участия в одном запросе 
предложений, запросе цен, 

конкурентных переговорах на ЭТП при 
НМЦ до 1 млн. руб. с НДС 

(включительно)   

 
 

1 600,00 руб. с НДС 

Стоимость участия в одном запросе 
предложений, запросе цен, 

конкурентных переговорах на ЭТП при 
НМЦ более 1 млн. руб. с НДС. 

 
3 200,00 руб. с НДС 

 

Годовая абонентская плата для 
участников закупок за услуги оператора 

 

      39 000 руб.   

 



Этапы начала работы  на ЭТП 

  

1. Получение электронной подписи 

2. Аккредитация в качестве заявителя на 
площадке 

3. Вход в личный кабинет (авторизация в 
системе) 

4. Подготовка и подача заявки на 
процедуру 



Система ЭДО 

― сокращение общего количества бумажных документов до 80%; 

― сокращение времени обработки документов до 80%; 

― повышение производительности бухгалтерии на 25%; 

― экономию 1,5%-3% от оборота предприятия. 

 

Система ЭДО предназначена для обмена первичными финансовыми документами 
(счетами, счетами-фактурами, актами и т.п.) с контрагентами и обеспечивает 



Система ЭДО 

1. Формирование 

документа в системе 

ЭДО 

2. Подписание документа 

ЭЦП продавца 

3. Направление документа, 

подписанного ЭЦП 

продавца 

 

6. Получение документа, 

подписанного ЭЦП 

покупателя 

 

▬ Выгрузка подписанных 

документов в учетную 

систему продавца 

    Получение документа    

    покупателем 

     

    Подписание документа  

    ЭЦП покупателя 

    и направление продавцу 

 

     Загрузка подписанных    

     документов в учетную   

     систему покупателя 

   — системы на стороне продавца/покупателя, используемые для согласования 
документов по сделке между подразделениями организации продавца/покупателя, 
для выставления первичных документов по сделке (например E1 и 1С соответственно). 

▬ Руководитель 

▬ Бухгалтер 

▬ Менеджер 

▬ Юрист 

▬ и другие 

▬ Руководитель 

▬ Бухгалтер 

▬ Менеджер 

▬ Юрист 

▬ и другие 

Подтверждение 

даты и времени 

отправки и 

получения 

документов 



Банковский сервис 

В целях повышения конкурентности электронных закупочных 

процедур, поддержки малого и среднего бизнеса, ОАО «Банк Москвы» 

предоставляет участникам закупочных процедур специальные 

сервисы, интегрированные с торговой системой площадки: 

▬ Онлайн-кредитование поставщиков для участия в электронных 

закупочных процедурах (в случае установления требования 

обеспечения заявки); 

▬ Предоставление банковских гарантий (Данное требование 

устанавливается только для процедур, проводимых среди                  

субъектов малого и среднего предпринимательства). 

 

 

 

 



Банковский сервис 

▬ Отсутствие необходимости отвлечения средств из оборота предприятия на оплату аванса для участия в 
торгах; 

▬ Минимальный перечень документов (возможность дистанционного принятия решения на основании 
электронного комплекта документов без визита клиента в Банк); 

▬ Выдача транша в рамках кредитной линии производится на основании электронной заявки, направленной с 
сайта ОАО «ЕЭТП», без визита в Банк; 

▬ Возможность досрочного погашения кредита без штрафных санкций: комиссия за досрочное погашение 
транша – отсутствует, комиссия за досрочное расторжение договора – отсутствует; 

▬ Отсутствие обеспечения в виде залога имущества; 

▬ Единое информационное пространство банковских гарантий. 

 

 

 



Маркетинговый центр 

ЕЭТП предлагает услуги маркетингового центра для повышения эффективности 
закупочных процедур 

 

― анализ рынка закупаемой продукции; 

― адресное приглашение участников на торги; 

― формирование отчетов о взаимодействии с потенциальными 
участниками; 

― предоставление заказчику обратной связи от потенциальных 
участников. 

 



Оценка деловой репутации поставщиков 

 
ЕЭТП разработало объективный количественный и многокритериальный 
механизм оценки деловой репутации поставщиков  - проект «РОСГУДВИЛ» 

 

Используется три степени оценки поставщиков: 

― поведение поставщика на торгах; 

― прозрачность поставщика, как юридического лица; 

― оценка истории исполнения контрактов                                                         
поставщиками со стороны заказчиков.  



Оценка деловой репутации поставщиков 

Положительные факторы Важность 
фактора 

Максимальное 
влияние на 

рейтинг (из 100%) 

Отрицательные факторы Важность 
фактора 

Максимальное 
влияние на рейтинг 

(из 100%) 

Вторичная аккредитация      ( по 
истечению 3-х летнего срока) 

1 2 Отрицательный отзыв заказчика  1 12 

Длительность аккредитации на 
площадке 

2 3 Участие в сомнительных 
аукционах  

2 18 

Кредитная история  3 4 Отрицательный отзыв по работе 
с поставщиком заказчиков 
«премиального» уровня. 

3 24 

Положительный отзыв заказчика 4 6 

Постоянное присутствие денежных 
средств на обеспечительном счете в 
размере превышающей 25% от 
суммы среднего обеспечения 
аукциона. 

5 8 Победа в сомнительных 
аукционах 

4 38 

Участие в конкурентных торгах 6 12 

Положительный отзыв о работе с 
Поставщиком заказчика  
«премиального» уровня. 

7 15 Отказ от заключения контракта 5 48 

Подача большого количества 
торговых предложений  

8 20 Занесение в Список 
недобросовестных поставщиков 
ФАС 

6 60 

Победа в конкурентных торгах  9 30 



Доработки в персональной секции ГК «Росатом» 

 

― Обеспечен равноправный доступ пользователей, в том числе и не зарегистрированных на 
ЭТП, к информации о проводимых закупках; 

― Осуществлена возможность подписки на рассылку новостей, уведомлений на закупки по 
направлениям деятельности, подходящей для потенциального поставщика; 

― Реализовано копирование в текущую заявку данных из форм, заполняемых с помощью 
функционала ЭТП из ранее поданных предложений участника; 

― Реализовано сохранение данных участника по подтверждению опыта, МТР и кадровых 
ресурсов в личном кабинете на ЭТП и копирования в текущую заявку; 

― Реализовано прикрепление к заявке документов, которые были загружены на ЭТП в 
рамках подачи заявок на предыдущие процедуры; 

― Обеспечена возможность участника процедуры закупки предложить свои условия: 
изменить заданный объем поставки; предложить другой график выполнения поставок, 
работ и услуг; замена позиций, предложенных заказчиком (при заполнении электронных 
форм) (указать взаимозаменяемый (аналог) или альтернативный материал); предложить 
свои условия платежа, условия поставки; предложить прочие условия, относящиеся в 
целом к предложению и к отдельной позиции; 

― Осуществлена возможность объявления процедур исключительно среди МСП. 

 



Обучение 

 
ЕЭТП проводит обучение для участников в части базового функционала 
площадки, а также в части разъяснения технологических нововведений 
и усовершенствований. 

 

Обучение проходит в форме: 

― семинаров; 

― практических тренингов; 

― вебинаров; 

― практических конференций. 



Спасибо за внимание! 

 

Руководитель направления 

Департамент по работе с корпоративными 

клиентами:  

Бурлака Юлия Валерьевна 

Раб.:8 (495) 276-16-26 (доб.2618)  

Моб.:8 (911) 149-85-17  

y.burlaka@roseltorg.ru  


